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ARTICLE ADDITIONNEL

APRES L'ARTICLE PREMIER, insérer l'article suivant :

Le | de l'article L. 441-6 du code de commerceadssi modifié :
l. — Le premier alinéa est ainsi modifié :

1° Le début de la premiére phrase est ainsi rédige — 1. Tout producteur, prestataire ...
(le reste sans changement). » ;

2° Apres la premiere phrase, est insérée une plaiaseréedigée : « Ces conditions sont
applicables a tout acheteur de produits ou demandeuprestations de services dées leur date
spécifiee d’entrée en vigueur » ;

3° La deuxiéme phrase est supprimée ;

Il. — Le deuxiéme alinéa est complété par une ghirssi rédigée : « Les conditions
générales de vente constituent le socle de la r@gotcommerciale » ;

lll. — Le septieme alinéa est ainsi rédigé :

«|.— 2. Dans le cadre de cette négociation cormialer tout producteur, prestataire de
services, grossiste ou importateur peut convergc amn acheteur de produits ou demandeur de
prestation de services de conditions particuliéiesente justifiées par des contreparties concretes
et vérifiables. Les conditions particulieres de teeme sont pas soumises a l'obligation de
communication prescrite au I-1 ».
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Pour que s’exerce une véritable concurrence damserét du consommateur, les
distributeurs doivent pouvoir entamer leur négémmmtcommerciale sur un socle uniforme
(conditions générales de vente telles que défipeed article L 441-6 du code de commerce). Sur
ce fondement, le fournisseur doit pouvoir librememaintager les clients qui lui fournissent de
véritables contreparties réelles et vérifiables éfiémnt au consommateur : référencement de
produits innovants, optimisation logistique, opiénas promotionnelles ...

Depuis 3 ans, les enseignes de distribution ne past dans le sens d'une véritable
concurrence en refusant le socle uniforme de nétoni (tarifs), en exigeant des alignements sur
les conditions supposées plus favorables, des amapens de perte de marge, des avantages sans
contrepartie, en sanctionnant la présence de gst@iirnisseurs en réseau hard discount ...

La négociation qui devait étre renforcée est tmditde, les fournisseurs sont amenés a
financer la compétitivité de leurs clients sansuaubénéfice immédiat pour le consommateur (cf.
courbe INSEE) ... Par allleurs, le financement pafolernisseur d’'un avantage sans contrepartie
risque d’altérer sa capacité a financer I'innovatia qualité, la sécurité alimentaire et aura donc
des conséquences négatives a terme, pour le coregenmn

Pour toutes ces raisons, une véritable négoci&tinthée sur un socle commun applicable a

sa date d’entrée en vigueur ainsi que sur deseqmanties réelles et vérifiables, doit étre renfercé
dans la loi.
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